ANZEIGE

Discover the pc

,,Daé Potenzial der Turkei
“ist bei Weitem noch nicht
ausgeschopft”

Wenn es um geplante Investitionen in der Turkei geht, ist die Deutsch-Turkische Industrie-
und Handelskammer, AHK, die erste Anlaufstelle fir Unternehmen. Im Interview spricht der
stellvertretende Geschéaftsfiihrer, Frank Kaiser, iber das Potenzial deutsch-tirkischer Beziehungen.

Die Deutsch-Tarkische Industrie- und Handels-
kammer wurde 1984 in Istanbul gegrindet und
nahm noch im selben Jahr ihre Tétigkeit als Aus-
landskammer (AHK) auf. Unter der Dienstieis-
tungsmarke .DEintarnational® - betreut Frank
Kaiser sowoh| deutsche als auch tlrkische Unter-
nehmen baim Auf- und Ausbau ihrer Gaschifts-
beziahungan.

Die AHK Tirkei ist bilateral aufgestelit, wie ste-
hen Sie Unternehmen bei geplanten Investitio-
nen zur Seite?

Als offizieller Vertreter der Deutschen Wirt-
schaft in der Tirkei férdem wir sowohl deut-
sche Unternshmensansiediungen in der Tir-
kei als auch tlrkische Geschaftsin-teressen in
Deautschland. Als Mitgliedsorganisation  unter-
stiitzt dia AHK ihre Mitglieder durch vielféitige In-
itiativen wie etwa Workshops, Arbeitskreise und
Networking-Veranstaltungen. SchlieBlich bera-
ten wir Firmen {ber unsere Dienstlsistungsge-
sellschaft .DEinternational” such ganz konkrat
bei der Umsetzung und Entwicklung ihrer Sira-
tegien. Wir kooperieren mit verschiedenan tirki-
schen Industrie- und Handelskammem und mit
der Agentur fir Wirtschafts- und Investitiosforde-
rung-der Tlrkel (ISPAT). Ziel ist sine noch bessers
Markterschlieung Deutschlands und die Férde-
rung spezieller Interessen in der Thrkel, wie etwa
von Bildungsinitiativen.

Welches Angebotbieten Sle interessierten Un-
ternehmen?

Allein in 2016 verzeichnete die Deutsch-Tlrki-
sche Industrie- und Handelskammer mehr als 50
Mitarbeiterreisen nach Deutschland und emeich-
te in direkten Gesprachen und Foren mindestens.
3.000 Untarnehmens- und Verbandsvertreter. FOr
2017 sind bereits einige jihrliche Groflievents wis
das Sommaerfest, das Baviera-Fest und der AHK
Human-Ressources-Summit fest eingeplant. Un-

Jahr noch mehr dafiir engagieren, die Geschéfts-
chancan unserer Kundean und Mitglieder herauszu-
arbeiten und sia ihnen zu vermitteln.

Wie profitieren die Unternshmen beider Linder
vom Auf- und Ausbau ihrer Geschiaftsbeziehun-
gen? .

Generell zeigt es sich immer wieder, dass
deutsch-tlrkische Partnerschaften sehr erfolg-
reich sind. Deutsche Untermehmen kdnnen oft
den Know-how-Transfer fir ihre tirkischen Part-
ner bieten — dieser beschleunigt die internationale
Wattbewerbsfdhigkeit. Auf der anderen Seite fin-
den deutsche Investoren in der Tiirkei einen enorm
interessanten Wachstumsmarkt vor, den sie mit ih-
ren tilrkischen Partnern mitgestalten kinnen.

Was empfehlen Sie tiirkischen Unternehmern,
die nach Deutschland exportieren wollen?

Im B2B-Geschift kénnte gerada die Schwiche
der Lira eine Méglichkeit bieten, Preisvorteile fir
gich zu nutzen. Von einer reinen Preisstrategie auf
dem deutschen Markt rate ich allerdings ab. Wich-
tiger ist, langfristig Qualitatsmarken aufzubauen

und sich in genau definierten Marktsegmenten zu
positioniaren. Noch wichtiger als im B2B-Bereich
Ist es, im Konsumgiterbereich in den Markenauf-
bau zu investieren. Dabel sollte man sich durch
sorgfiltige Marktstudien zunichst mit dem daut-
schen Marktumfeld vertraut machen und darauf
aufbauend die Marktaintrittsstratagie entwickeln,
Gerada im Geschéft mit dem Endverbraucher soll-
te ain Budget fir den systematischan Marken- und
Imageaufoau singaplant werden.

In welchen Branchen lohnt sich aktusll ein In-
vestment?

Unsere Wirtschaftsbeziehungen sind so tief
und vielf4ltig, dass es ehrlich gesagt schwer fallt,
ginzelne Bereiche besonders hervorzuheben. Die
Tiirkei bietet viele Investitionschancen. Das Po-
tenzial des Landes ist bei Weitem noch nicht aus-
geschopft, so dass sich langfristlg in vielen Be-
reichen interessante Investitionsmbglichkeiten
ergeben werden. In den vergangenen Jahren war
besonders der Enargiebereich ein Feld, in dem
gich deutsche Unternehmen stark engaglert ha-
ben. Zudem bisten vielfaltige Férdarprogramme
Anreize, in strategisch wichtigen Segmenten zu in-
vestieren. .

Wie sind Ihre Erwartungen fiir die deutsch-tiir-
kischen Wirtschaftsbeziehungen im
Jahr?

Die deutsch-tiirkischen Wirtschaftsbeziehun-
gen bestehen seit mehr als 100 Jahren, sie sind
&lles andere als fragil. Gerade im letzten Jahrzehnt
hat es einen starken Anstieg deutschar Investiti-
onen in der Tdrkel gegeben. Vor allem investier-
ten aber auch tirkische Unternehmen vermehrt
in Deutschland. Wie sich dieser Trend in diesem
Jahr fortsetzen wird, hiingt stark von Faktoren wie
der Stabilisierung der Wéhrung und dem Vertrau-
en in die politische und wirschaftliche Stabilitét
ab. Mittel- und langfristig bin ich durchaus opti-
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